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TU IDEA DEL NEGOCIO
	ANTECEDENTES DEL NEGOCIO. Si la empresa ya existe, describa cuando y quién comenzó con la idea y los cambios más importantes ocurridos desde el inicio. 
SI se trata de una nueva idea, escriba algunas razones por las que quieres iniciar con el negocio.

	ANTECEDENTES:

MISIÓN:

VISIÓN:

OBJETIVOS:




ESTUDIO DE MERCADO
	PRODUCTO Y/O SERVICIO. Describe productos o servicios.

	PRODUCTO  Y/O  SERVICIO:

DESCRIPCIÓN DEL CONCEPTO DE NEGOCIO:



	CLIENTES. Menciona quienes compran tus productos o tus servicios, la edad, la temporada, el nivel socioeconómico y las zonas de venta.

	OPORTUNIDADES:

CLIENTES:
TAMAÑO Y TENDENCIAS DEL MERCADO:


	PRECIO. Menciona los precios de tus productos o servicios (para mejor evaluación elabora una tabla de precios)

	PRECIO UNITARIO:
TABLA DE PRECIOS:




	CANAL DE DISTRIBUCIÓN. Describe punto de venta, modos de venta y estrategias de venta.

	PUNTO:
MODOS:

ESTRATEGIAS DE INICIO Y CRECIMIENTO:




	COMPETENCIA. Menciona la competencia, sus productos, sus precios, sus estrategias de venta y define que te hace diferente a ellos.


	ANALIZA TU COMEPTENCIA:

VENTAJAS COMPETITÍVAS:

INNOVACIÓN:
POLÍTICAS DE SERVICIO Y GARANTÍA:



	ANALISIS FODA, (Fortalezas Oportunidades, Debilidades y Amenazas).


	FORTALEZA:

OPORTUNIDADES:

DEBILIDADES:

AMENAZAS:




	UBICACIÒN FISICA. Describe la ubicación de la empresa (agrega croquis), ilustra los espacios físicos (anexa fotos). Requisito importante.

	ANEXA CROQUIS GEOGFRÁFICO: 



IMAGEN DEL NEGOCIO 
	MARCA, LOGOTIPO, SLOGAN: Menciona la marca su logotipo (anexa imagen o diseño), enuncia las frases que caracteriza tu proyecto.

	MARCA:
LOGOTIPO:

SLOGAN:



	ESTRATEGIA DE MERCADOTECNIA Y PUBLICIDAD. Describe la estrategia de difusión de la empresa.

	ESTRATEGIA DE MERCADOTECNIA:

PUBLICIDAD Y PROMOCIÓN:


	DISEÑO DEL PRODCUTO O SERVICIO: Presenta tu producto o servicio (anexa imágenes), en caso de no contar con un producto o servicio terminado elabora un prototipo. Requisito Importante.

	ANEXA IMÁGENES DEL PRODUCTO O SERIVICIO:




ESTUDIO TÉCNICO
	RECURSOS HUMANOS: Menciona las actividades de cada integrante de la empresa (se recomienda presentar organigrama) 

	ORGANIZACIÓN:
PERSONAL ADMINISTRATIVO CLAVE: 


	MATERIA PRIMA. Enumera los Insumos y las cantidades que necesita el negocio. (anexa cotización hecha por una empresa legalmente establecida)

	PRODUCTOS EN FUNCIÓN DE LA PRODUCCIÓN:




	MAQUINARIA HERRAMIENTA Y  EQUIPO: Elabora una tabla con las maquinas, herramientas o equipo que conforman tu proyecto, indica con lo que cuentas actualmente y con lo que no  cuentas, agrégale el valor (presenta cotización por empresa legalmente establecida).

	MAQUINARIAS:

HERRAMIENTAS:
EQUIPO:


	PROCESO DE PRODUCCIÓN. Enumera los pasos, al igual que la descripción que se requiere para tu producto o servicio.

	FLUJOGRAMA:
MÁRGENES BRUTOS Y OPERATIVOS:


ESTUDIO FINANCIERO 
	PRESUPUESTO DE INGRESOS (VENTAS). Determina las ventas que esperas alcanzar en los próximos 6 meses. En caso de que tú negocio ya exista, escribe los datos de las ventas que has tenido durante los últimos  meses  (mínimo 3 meses).
Indica productos o servicio que venderás y las cantidades.
Se recomienda usar cuadro dividido por meses. INFORMACION REAL

	PROYECCIÓN DE ESCENARIOS FINANCIEROS PROBABLES:


	PRESUPUESTO DE GASTOS. Debes determinar los gastos que vas a tener en tú negocio, costo de las materias primas, energía eléctrica, costo de producción.  
Elabora cuadro de Costos de Producción por unidad de producto o servicio. 
Toma en cuenta las ventas del cuadro anterior.

	COSTOS FIJOS:

COSTOS VARIABLES:




	FLUJO DE EFECTIVO.  Con la información de los dos cuadros anteriores tendrás las utilidades de la empresa.  


	PUNTO DE EQUILIBRIO:
TIEMPO PARA ALCANZAR FLUJO DE EFECTIVO POSITIVO:



“2012 AÑO DE LA CULTURA MAYA”
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